Inhaltsverzeichnis

VOIrWOrt ...ttt e e 8
lhre Motivation .........cccvcvcicrsreccnrcrccccrrrr s 9
Sie brauchen LiqUiditat?.......cccceveveinienveecmnceesere e 9
Sie wollen sich rdumlich verandern?........cccceveveecevieceecennnnns 31
Sie haben eine Immobilie geerbt? .........ccccccvvvrerecrrerenenene 48
Sie haben sich getrennt oder geschieden?..........cccccevcrueeenen. 65
Sie sind von lhrer Immobilie Gberfordert?...........cccceuveveennneen.e. 78
Sie pflegen einen Angehdrigen?........cccceviveevvinenccreseneeens 81
Sie wollen altengerecht wohnen?...........cccceonieininncnnnene 91
Der Kaufpreis.....occvereereiiiiicnssieeeinnn s ssssssssenneeens 96
Recherchieren Sie auf dem Markt! ........ccoovieiniiecieceee. 96
Sprechen Sie mit Immobilienmaklern! ..........c.ccccocveinininnies 102
Lassen Sie ein Gutachten anfertigen! .........cccoceeviiiieneninnenns 105
Lassen Sie sich Angebote unterbreiten! ............cccccvennenncne. 109
Ermitteln Sie den Wert selbst!..........c.cociveriiiniinnicnincnens 111
Fazit: Die beste Strategie .........ccceecreiiirinneece e 116
Die Verkaufsvorbereitung .........ccccovcevmminincieieninnenecinnennn, 119
Welche Steuern fallen an?..........cccovoiiiriiiciinnieneee e 119
Verkaufen Sie selbst oder Gber Makler?............cccovvevrvnneneen. 122
Was, wenn lhre Finanzierung noch [auft? ..........ccooevicceennen. 132
Was ist beim Thema Grundbuch wichtig?............c.ccocoei. 138
Welche Informationen von welchen Behérden? ..................... 145
Wie Sie ansprechende Verkaufsunterlagen erstellen.............. 153
Wie Sie Besichtigungen in Grenzen halten ..................c......... 167

Bibliografische Informationen HE
https://d-nb.info/127281002X digitalisiert durch 1 L
BLIOTHE


https://d-nb.info/127281002X

Die Vermarktung .........coceovsnnnnnsnsssnssssnsss. 182

Wie Sie Ihre Strategie festlegen ...........cocooiiiiiiininiiiinenne, 182
Wo Sie lhr Exposé platzieren...........cccooceiviincnicnncinnnnnnnns 187
Welche Rechtspflichten zu beachten sind .........ccccoceiiiccncnes 200
Seridse und unseriose Interessenten .......c..ccccceecceenerciiicnnen. 216
Wie Sie Besichtigungen organisieren ............cccoceviieniiennnennne 225
Was nach der Besichtigung zu tun ist .........ccoeeeeeeiininnennne. 238
Verhandlung — Kauf — Notar ........ccccccemenniiiininiininnnniinne,. 245
So bereiten Sie lhre Verhandlung vor ... 245
So begegnen Sie emotionalen Argumenten........c..cocvecceennen. 250
So wahlen Sie den richtigen K&ufer.......ccccoceviinnnceniiinnes 255
So fixieren Sie den Deal.........coceeeeieceneneniireneeeeeeens 261
Ein neuer Abschnitt........coocccmemiiiiiiicnee e, 280
Ein Einschreiben wird kommen ... ..o 280

NachWort ...t e 283



