Inhaltsverzeichnis

VOTWOTT oottt e et s st e 04
1 Honorarberatung — eine Begriffsklarung. .......cccocoecovveviivennnas 05
T HOMOTAT <o, 05
1.2 BOrATUNG.....oocveoeee e 06
2 Berechnungsmethoden fiir HONOrare ..o, 08
21 Berechnungnach Zeit..............cooooiii 08
2.2 Berechnung nach Vertragswerten ..., 09
2.3 Berechnung nach Erfolg ... 10
2.4 Berechnung nach Gebithrentabellen............cocooevvvvvveieicnisee, 13
2.5 Berechnung nach dem GegenstandSwert............c.cccovvevviviieririnn. 14
2.6 Berechnung einerPauschale ..........c..ccoovviviieiciciice e 15
3 Die Provision und ihre Berechnungsmethoden ....................... 16
3.1 Berechnung nach Gesamtbeitrdgen..........ccccocovvevviiovcioeeceren, 17
3.2 Berechnung nach Kaufpreis ... 18
3.3 Berechnung nach Vertragssummen ...........ccoocveeiernieinnnnininnnn, 18
3.4 Berechnung nach Erfolg ... 18
3.5 Berechnung nach laufenden Beitragen.............cc..oooooivioviinn, 19
3.6 Berechnung nach Bestandsvolumen ..., 20
4  Wiehochistdie ProviSion?........ccrninnenrrnseneeeeninans 2
4.1 VErSICRBIUNGEN ......ovviiiiee e 23
4.2 FINANZIETUNGEN .....ooioeiieeeieee e 25
4.3 Investmentfonds..........cooooo 26
4.4 Andere WErpapiBre. .......cooovoerierinreeeee e 26
4.5 Beteiligungs- und Vermagensanlagen .............c.coocoevvoevvveeneeinnan. 26
46 IMMODBINEN. .o 27
47 BauSparvertrage ... 27
4.8 Was bleibt fiir den Berater/Vermittler? .......c.ccccooovivivivienereeinn. 28
5  Berater oder Vermittler: Die Unterschiede im Uberblick..... 29
D1 VBIMITEIET e 29
5.2 Berater.....oiiiiiiien, et 33
5.3 FAZIt. e 34

- ) ) E
Bibliografische Informationen digitalisiert durch NATI
http://d-nb.info/1080044000 IBLI

"


http://d-nb.info/1080044000

6 Rechtliche Rahmenbedingungen der Vermittler-

UNd Beratertatigkeit ...c.ovveverevrrereeeecrceeee e 35
6.1 Allgemeine Zulassungsvoraussetzungen.............ococovevovrieeceicennnn. 36
6.2 UnabhangigKeit........coocovviviiiiee e 37
6.3 Besondere Pflichten gegeniiber dem Kunden...........ccccococoninnennen. 40
6.4 Beratungsprotokolle ... 4
7 Haftungssituation aus Kundensicht.........cccovicnonincnnnnn. 43
T VBITBLEI ... 43
T2 MAKIEE ..o 44
7.3 BErater .o 45
7.4 Wechselnde TAUGKEITEN .......occovv i 45
8 Berater und Vermittler im heutigen Recht.........cccoovnnnnncnn. 47
8.1 Generelle PHIChTEN .......co..cooovee s 47
8.2 Besondere Regeln fiir Honorarberater.................., 48
8.3 Besondere Regeln fiir geregelte Vermittler............................. 52
8.4 Nicht naher regulierte Vermittler oder Berater ..o 55
8.5 Sonstige Akteure und ihre Tatigkeitsfelder.........c.ccocoovririnirinin. 59
8.6 AbgrenzungsproblematiK.............coooovvooomrie e 61
9 Provision versus Honorar .........cecnncecnnnennensonenes 62
9.1 Des Teufels ProviSion? ... 62
8.2 HeiligeS HONOTar? ........cccooovoeeeeeeeeeeeeeeeeeee e 63
9.3 Gesegnete provisionsfreie Produkte? ... 63
G4 FAZIT...ooooocce et 65
10 Die Suche nach dem richtigen Ratgeber......cooveovoveevenrnenn. 66
101 GUEEr BAtiSt ... oo 66
10.2 Guter Rat fiNdeL SICh ... oo 68
11 Lohnt sich Honorarberatung?........cvvvrvinecnenenneesncennennns 69
11.1 Es geht um die Finanzierung der Beratungszeit! .......................... 70
T12 FBZIL .ot Al

Stichwortverzeichnis .......ooeeveccrecicnicncnnn, eererret sttt 72



