GRUNDSATZLICHES ZUM VERKAUF
VON HAUS ODER WOHNUNG
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Nachher ist man schlauer — zwei Beispiele aus der Praxis
Fragen, die jeder Verkaufer rechtzeitig klaren muss
2.1 Rechtliche Fragen

2.2 Steuerfragen

2.3 Finanzierungsfragen

2.4 Energieausweis

2.5 Zeitplanung

2.6 Den Markt gut kennen

Entscheidung: Verkauf von Privat oder iber Makler?
3.1 Verkauf von Privat

3.2 Verkauf iber Makler

Privat verkaufen mit Erfolg

4.1 Das Gberzeugende Verkaufskonzept

4.2 So ermitteln Sie den Verkaufspreis

4.3 Haus oder Eigentumswohnung fiir den Verkauf vorbereiten
4.4 Haus oder Eigentumswohnung mit Erfolg anbieten
4.5 Besichtigung und Preisverhandlung

4.6 Die letzten Schritte zum Kaufvertrag

Verkauf tiber Makler

Umzug

Fachwortlexikon

Muster-Exposés

Niitzliche Adressen

Spezielle Tipps fiir den erfolgreichen Privatverkauf
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Fragen, die vor dem Verkauf geklart werden miissen
Die vier W-Fragen fiir das richtige Verkaufskonzept
Haus oder Eigentumswohnung verkaufsfertig machen
Uberzeugende Anzeigen schreiben

Anzeigen veréffentlichen

Unterlagen fir den Verkauf

Vorbereitungen fiir die Besichtigung

Uberpriifung des Kaufers vor Vertragsabschluss
Vorbereitung des Kaufvertrages

Nach Abschluss des Kaufvertrages

Auswahl des richtiges Maklers

Priifung des Maklervertrages

Zusammenarbeit mit Maklern

Umzug
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http://d-nb.info/1001143418
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