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Der Beitrag iiber Handelsvertreter (IV. 2.) stammt von RA Ales Lunder, die Artikel iiber
"Perks" (V. 4.) bzw. EWIV (VIL.) von RA Hans-Jiirgen Zahorka. Alle anderen Kapitel sind

von Dipl.-Betriebsw. (FH) Ute Hirschburger verfaBt.
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