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Das Ziel zum Bestehen der Steuerberaterpriifung ist fast erreicht. Jetzt kommt das Finale: Die miind-
liche Priifung, die aus dem miindlichen Kurzvortrag und dem Priifungsgesprdch besteht.

Bundesweit scheitern ca. 15 % der Teilnehmer an der miindlichen Priifung. Dies sind sicherlich
iiberwiegend die Bewerber mit einer Vornote von 4,5 aus der schriftlichen Priifung. Es sind aber
auch schon Kandidaten mit einer Vornote von 3,8 gescheitert. Einige hiervon hatten den sogenann-
ten Blackout; andere wirkten aufgrund der vermeintlich guten Vornote iiberheblich und arrogant.
Dieses Erscheinungsbild sollten Sie unbedingt vermeiden; da Ihnen ein solches Auftreten nur scha-
den kann.

Aus den Priifungsprotokollen geht hervor, dass die Bewerber mit der Vornote 4,3, bzw. 4,5 starker
befragt werden als die anderen Bewerber. Dies ist aber positiv zu werten. Die Kandidaten miissen
im Gesamtergebnis die Note 4,15 erreichen. Daher wird diesen Bewerbern verstdarkt die Chance
gegeben, sich zu verbessern.

In diesem Buch wird ausfiihrlich erlautert, was Sie bei der Vorbereitung und wahrend des Vortrags
zu beachten haben. Versuchen Sie sich in die Lage der Priifungskommission zu versetzen. Diese
Kommission entscheidet letztendlich dariiber, ob Sie zukiinftig als Steuerberater/in die Interessen
der Mandanten vertreten konnen. Natiirlich ist hier auch das gesamte Erscheinungsbild Ihrer Per-
son flir die Kommission wichtig. Die Priifer/Innen sind auch ,nur Menschen®. Ein sympathisches
Auftreten hat bisher niemandem geschadet. Ein respektvolles und freundliches , Gegentiber” hilft
sicherlich, um die letzten Entscheidungsgriinde positiv zu beeinflussen.

Viele Vorganger sagten aus, dass ein gelungener Vortrag die ,halbe Miete“ ware. Einige wurden
wdahrend der gesamten Priifung kaum noch gefragt. Somit ist also ein gelungener Kurzvortrag die
Eintrittskarte zum erfolgreichen Abschluss und sollte daher intensiv trainiert werden.

Im Teil A des Buches wird zuerst allgemein erldutert, wie die Priifung insgesamt ablduft, danach
werden viele Tipps gegeben, wie Sie IThren Kurzvortrag halten sollten. Beim anschlieffenden Prii-
fungsdialog ist es wichtig, dass Sie nie ,,abschalten®.

Zum Uben von Kurzvortrigen werden 622 Beispiele moglicher Priifungsthemen vorgestellt.

Teil B enthdlt zahlreiche Fragen und Fille aus den Priifungskommissionen.

Komplett iiberarbeitete und inhaltlich erweiterte 6. Auflage.

Wir wiinschen Thnen viel Erfolg fiir die bevorstehende Priifung!
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