3 Gewinn- und Verlustrechnung

3.1 Allgemein

Die Gewinn- und Verlustrechnung (GuV) dient der Darstellung der Ertragskraft
des Unternehmens®) und ist Pflichtbestandteil des Abschlusses nach IAS 1. Im Gegen-
satz zu den Bilanzposten gibt es nur einen Standard, der sich ausschlieflich mit der
GuV befasst, ndamlich IFRS 15 ,Erlose aus Vertrigen mit Kunden® Dies rithrt aus den
Vorschriften fiir die Erfassung und Folgebewertung der einzelnen Bilanzposten her, da
bereits hieraus die Ergebnisauswirkungen resultieren. Weitere Standards zur Regelung
der Erfassung von Ertragen und Aufwendungen wiirden folglich in Konkurrenz zu den
iibrigen Standards treten.

Die direkt mit der Ermittlung des Gewinns einer Periode verbundenen Posten
sind Ertrige und Aufwendungen®), wobei sich die Definition dieser Begriffe im Rah-
menkonzept findet.*)

3.1.1 Ertrage

Die Ertrage stellen eine Zunahme des wirtschaftlichen Nutzens in der Berichtspe-
riode dar. Diese Zunahme resultiert aus Zufltissen oder Wertsteigerungen von Vermo-
genswerten oder der Abnahme von Schulden. Der wirtschaftliche Nutzen fithrt zur Er-
hohung des Eigenkapitals und muss unabhingig von Einlagen der Gesellschafter sein.
Wie in Kapitel 2.2.2 bereits ausgefiihrt, sind bestimmte Wertschwankungen von Ver-
mogenswerten oder Schulden direkt im Eigenkapital zu erfassen, etwa die Neubewer-
tungsriicklage. Auch Wertschwankungen, die zu einer Eigenkapitalstirkung fiithren,
sind der Definition entsprechend Ertrige.

Der allgemeine Begrift der Ertrage wird in § 74 des Rahmenkonzepts weiter
unterteilt, ndmlich in ,,Erlose® und ,sonstige Ertrage®. Die Unterscheidung dieser bei-
den Unterbegriffe ist fiir die Bilanzierung wesentlich, da sich IFRS 15 nur mit Erlose
aus Vertragen mit Kunden befasst.

Wesentliches Abgrenzungskriterium ist die gewohnliche Tadtigkeit der Unterneh-
men. Demnach sind Erlose wahrend der gewohnlichen Geschiftstitigkeit angefallene
Ertrige. Die sonstigen Ertrige umfassen v.a. Wertsteigerungen von Vermogenswerten
bzw. Wertminderungen von Schulden sowie Verduflerungen von langfristigen Vermao-
genswerten.®’) Eine pauschale Abgrenzung bestimmter Ertragstypen ist nicht moglich,
da die unternehmerische Titigkeit daftir ausschlaggebend ist. So werden Zinsertriage

) Vgl Rahmenkonzept.19.

) Vgl Rahmenkonzept.69.

%) Vgl Rahmenkonzept.70 (a) und (b).
) Vgl Rahmenkonzept.74 ff.
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bei Banken regelmifig Erlose sein, wihrend es sich bei Industrieunternehmen idR um
sonstige Ertriage handelt.

3.1.2 Aufwendungen

Die Definition der Aufwendungen entspricht genau spiegelbildlich jener der Er-
trage. Sie stellen folglich eine Abnahme des wirtschaftlichen Nutzens in der Berichtspe-
riode dar, die aus Abfliissen oder Wertminderungen von Vermogenswerten sowie der
Zunahme von Schulden resultiert. Aufwendungen fithren, unabhingig von etwaigen
Ausschiittungen, zur Minderung des Eigenkapitals. Analog zu Ertrigen koénnen Auf-
wendungen entstehen, die ergebnisneutral zu erfassen sind. Im Gegensatz zu den Ertri-
gen findet bei den Aufwendungen keine Unterkategorisierung statt.

3.2 IFRS 15: Erlose aus Vertragen mit Kunden
3.2.1 Alilgemein

IFRS 15 behandelt, wie im vorangegangen Kapitel erldutert, nur Erlgse aus Vertri-
gen mit Kunden, welche im Rahmen der gew6hnlichen Geschiiftstitigkeit anfallen, wo-
bei folgende Vertrige explizit vom Standard ausgenommen sind:

e Leasingvertrige, welche in den Anwendungsbereich von IFRS 16 Leasing fallen;
e Versicherungsvertrige, welche in den Anwendungsbereich von IFRS 4 fallen;
e Finanzinstrumente, welche in den Anwendungsbereich von IFRS 9 fallen;

e nichtmonetire Tauschgeschifte zwischen Unternehmen der gleichen Branche,
die Transaktionen mit Kunden erleichtern sollen.

Die grofite Herausforderung in der Praxis ist die Feststellung des Zeitpunkts, zu dem
der Umsatz realisiert werden darf bzw muss. Aus diesem Grund wurde auch nach sehr
langer Beratung (ca 10 Jahre) IFRS 15 verabschiedet. Dieser ersetzt nun alle bisher anzu-
wendenden Standards und Interpretationen zur Erlosrealisierung (IAS 11 Fertigungsauf-
trage, IAS 18 Umsatzerlose, IFRIC 13 Kundenbindungsprogramme, IFRIC 15 Vertrige
tiber die Errichtung von Immobilien, IFRIC 18 Ubertragung von Vermdgenswerten durch
einen Kunden und SIC 31 Umsatzerlose — Tausch von Werbedienstleistungen) und ist fiir
Geschiiftsjahre, welche ab 1.1.2018 beginnen, erstmalig verpflichtend anzuwenden. Im
Mittelpunkt des neuen Standards steht nun das sogenannte Fiinf-Schritte-Modell, welches
dazu dient, nicht mehr den Vertrag in seiner Gesamtheit, sondern die einzelnen Leistungs-
verpflichtungen darin zu identifizieren, bei deren Erfiillung eine Erlosrealisierung je Ver-
pflichtung zu erfolgen hat. Umsatzerlose sind demzufolge daher in Hohe der Gegenleis-
tung, welches ein Unternehmen hdchstwahrscheinlich im Austausch fiir die Ubertragung
von Giitern oder Dienstleistungen erhalten wird, zu erfassen. Um dies zu erreichen, wur-
den die Grundsitze des Standards in folgende fiinf ,,Kernbereiche“ gefasst:

1. Identifizierung des Vertrags (bzw der Vertrige) mit einem Kunden

2. Identifizierung der separaten Leistungsverpflichtungen innerhalb des Vertrags
(bzw der Vertrige)
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3. Bestimmung des Transaktionspreises

4. Allokation des Transaktionspreises auf die vertraglich vereinbarten separaten
Leistungsverpflichtungen (siehe Schritt 2)

5. Erlosrealisierung bei Erfiillung der zuvor identifizierten Leistungsverpflichtungen

Ziel ist es, auf Basis der neuen Regelungen zu einer moglichst konstanten Ent-
wicklung der realisierten Erlose ohne wesentlichen Korrekturen/Stornierungen zu ge-
langen.

3.2.2 Anwendungsbereich

Wie bereits erwidhnt, umfasst IFRS 15 alle Vertrage mit Kunden, welche die Liefe-
rung von Giitern oder die Erbringung von Dienstleistungen im Rahmen der gew6hn-
lichen Geschiftstitigkeit des Unternehmens zum Gegenstand haben. Somit ist es erfor-
derlich zu untersuchen, ob eine Verkidufer-Kunden-Beziehung vorliegt. Es ist folglich
zentral festzustellen, ob eine Vereinbarung (Vertrag) mit einem Kunden im Sinne des
IFRS 15 getroffen wurde. Der Standard definiert einen Kunden als ein Unternehmen,
welches einen Vertrag tiber den Erhalt von Giitern bzw Dienstleistungen des Verkiufers
im Rahmen der gew6hnlichen Geschiftstitigkeit fir eine Gegenleistung abgeschlossen
hat.

3.2.3 Das Fiinf-Schritte-Modell

Wie soeben ausgefiihrt, steht nun im Mittelpunkt des neuen Standards das soge-
nannte Finf-Schritte-Modell, welches nun in weiterer Folge dargelegt wird. Wichtig
dabei ist, dass Unternehmen im Rahmen der Evaluierung von Vertrigen auf Basis aller
Fakten und Umstidnde wesentliche Ermessungsentscheidungen zB im Hinblick auf die
Hohe des Transaktionspreises etc zu treffen haben. Diese sind aber fiir dhnliche Ver-
trage einheitliche anzuwenden, um dem Stetigkeitsgebot entsprechend Rechnung zu
tragen.

3.2.3.1 Schritt 1: Identifizierung des Vertrags mit Kunden

In einem ersten Schritt muss ein Unternehmen zunichst feststellen, ob eine Kun-
denvereinbarung einen Vertrag darstellt. Um in den Anwendungsbereich des Standards
zu fallen, miissen folgende Bedingungen kumulativ erfiillt sein:®):

1. Die Vertragsparteien haben den Vertrag (schriftlich, miindlich oder gemaf; an-
derer Gepflogenheiten) angenommen und zugesagt, ihre vertraglichen Pflich-
ten zu erftllen.

2. Fiir jede Vertragspartei konnen die entsprechenden Rechte beziiglich der zu tiber-
tragenden Giiter oder der zu erbringenden Dienstleistungen identifiziert werden.

%) Vgl. IFRS 15.9.
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3. Die Zahlungsbedingungen fiir die zu tibertragenden Giiter oder die zu erbrin-
genden Dienstleistungen konnen identifiziert werden.

4. Der Vertrag hat wirtschaftliche Substanz.

5. Es ist wahrscheinlich, dass das Unternehmen die Gegenleistung, auf die es im
Tausch fiir die auf den Kunden zu iibertragenden Giiter oder Dienstleistungen
Anspruch hat, erhalten wird.®)

Somit kann es erst zu einer Erlosrealisierung kommen, sobald die oben angefiihr-
ten Bedingungen erfiillt sind und eine Vereinbarung in den Anwendungsbereich von
IERS 15 fillt. Zusammengefasst ist es somit zentral, dass beide Vertragsparteien sich
rechtlich bindend dazu verpflichtet haben, die zugesagten Leistungen zu erbringen und
im Gegenzug diese abzunehmen.

Daraus folgt: Sollte eine Partei noch ein einseitiges Kiindigungsrecht ohne Ent-
schidigung des Kontrahenten haben, liegt noch kein Vertrag mit einem Kunden im
Sinne des IFRS 15 vor. Es muss jedoch laufend evaluiert werden, ab wann die Voraus-
setzungen erfiillt sind.

Sonderthema: Zusammenfassung von Vertrigen

Der Standard schreibt vor, dass solche Vertrige zusammengefasst werden miissen,
welche nahezu gleichzeitig mit demselben Kunden abgeschlossen wurden und zumin-
dest ein weiteres der folgenden Kriterien erfiillen:")

1. Die Vertrage werden als ein Paket mit einem einzigen wirtschaftlichen Zweck
verhandelt;

2. die Hohe einer in einem Vertrag zugesagten Gegenleistung hingt vom Preis
oder der Erfiillung des anderen Vertrags ab; oder

3. die in den Vertrigen zugesagten Giiter oder Dienstleistungen (oder einige der
in den Vertriagen jeweils zugesagten Giiter oder Dienstleistungen) stellen eine
einzige Leistungsverpflichtung’') dar.

Damit soll die Umgehung der Kriterien zur Erlgsrealisierung durch Vertragsge-
staltungen entgegengewirkt werden.

Als Erleichterung hingegen kann auch ,freiwillig eine Zusammenfassung von
Vertragen erfolgen, um die Umsatzerfassung zu vereinfachen (sogenannter Portfolio-
Approach). Somit kann ein Portfolio dhnliche Vertrige (zB gleichartige Handyvertrage
bei Telekommunikationsunternehmen) zusammen erfassen, wenn davon ausgegangen
werden kann, dass diese Vorgehensweise zu keinen wesentlich anderen Ergebnissen als
die Erfassung jedes einzelnen Vertrags fihrt.

) Hinweis: Ob ein Erhalt der Gegenleistung wahrscheinlich ist, muss unter Beriicksichtigung
der Zahlungsfihigkeit und -absicht des Kunden erfolgen.
) Vgl IFRS 15.17.

71) Siehe Kap. 3.2.3.2.
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3.2 IFRS 15: Erlése aus Vertragen mit Kunden

3.2.3.2 Schritt 2: Identifizierung der Leistungsverpflichtung des Vertrags

Sind nun die Kriterien des Schritt 1 erfiillt und liegt ein Vertrag im Sinne des IFRS
15 vor, ist in einem nichsten Schritt zu identifizieren, welche Leistungen zur Vertrags-
erfiilllung durch den Lieferanten erbracht werden miissen. Hierfir ist es zunachst erfor-
derlich, die zugesagten Leistungen zu identifizieren und im Anschluss zu analysieren,
ob es sich hierbei um separate Leistungsverpflichtungen handelt.

3.2.3.2.1 Identifizierung vertraglich zugesagter Leistungen

Wie bereits erldutert, sind zunichst die vertraglich zugesagten Giiter und Dienst-
leistungen eines Vertrags zu identifizieren. Dazu enthilt IFRS 15.22 folgende Regelungen:

»Bei Vertragsbeginn priift ein Unternehmen die in einem Vertrag mit einem Kun-
den zugesagten Giiter und Dienstleistungen und identifiziert jede Zusage, auf den Kun-
den folgendes zu tibertragen, als Leistungsverpflichtung:

a. ein einzeln abgrenzbares Gut bzw. eine einzeln abgrenzbare Dienstleistung
oder ein einzeln abgrenzbares Paket aus Giitern oder Dienstleistungen oder

b. eine Reihe einzeln abgrenzbarer Giiter oder Dienstleistungen, die im Wesent-
lichen gleich sind und auf die gleiche Weise auf den Kunden tibertragen wer-
den (dazu § 23).¢

Nach IFRS 15.23 wird eine Reihe abgrenzbarer Giiter oder Dienstleistungen auf

die gleiche Weise auf den Kunden iibertragen, sofern die beiden folgenden Kriterien er-
fiillt sind:

a. Jedes abgrenzbare Gut bzw. jede abgrenzbare Dienstleistung der Reihe, deren
Ubertragung auf den Kunden das Unternehmen zugesagt hat, erfiillt die Krite-
rien fir eine iiber einen bestimmten Zeitraum zu erfiillende Leistungsver-
pflichtung; und

b. Es wird dieselbe Methode verwendet, um den Fortschritt des Unternehmens
bis zur vollstindigen Erfiillung der Leistungsverpflichtung zu messen, jedes
abgrenzbare Gut bzw. jede abgrenzbare Dienstleistung der Reihe auf den Kun-
den zu tibertragen.

Somit fordert der Standard bei Vertragsbeginn eine Bestimmung aller zugesagten
Giiter und Dienstleistungen und eine Kategorisierung, ob diese separate Leistungsver-
pflichtungen darstellen.

Nach IFRS 15.26 konnen ua folgende Titigkeiten als zugesagte Giiter oder
Dienstleistungen qualifiziert werden:

a. der Verkauf der von einem Unternehmen produzierten Giiter;

b. der Weiterverkauf von Giitern, die ein Unternehmen erworben hat;

c. der Weiterverkauf von Rechten an Giitern oder Dienstleistungen, die ein
Unternehmen erworben hat;
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d. die Durchfithrung einer vertraglich vereinbarten Aufgabe fiir einen Kunden;

e. die Zusage, laufend bereitzustehen, um Giiter zu liefern oder Dienstleistungen
zu erbringen, oder das Bereithalten von Giitern oder Dienstleistungen fiir ei-
nen Kunden, der diese nutzen kann, wie und wann er mochte;

f. das Erbringen einer Dienstleistung fiir einen Dritten, mit der die Ubertragung
von Giitern oder Dienstleistungen auf einen Kunden herbeigefiithrt wird;

g. die Gewidhrung von Rechten an in der Zukunft zu liefernden Giitern bzw zu
erbringenden Dienstleistungen, die ein Kunde weiterverduflern oder wiede-
rum seinen Kunden liefern bzw fiir seinen Kunden erbringen kann;

h. der Bau, die Herstellung oder Entwicklung eines Vermogenswerts im Auftrag
eines Kunden;

i. die Gewihrung von Lizenzen;

j. die Gewidhrung von Optionen zum Erwerb zusitzlicher Giiter oder Dienstleis-
tungen.

3.2.3.2.2 Separate Leistungsverpflichtungen

Wurden nun die vertraglich vereinbarten Verpflichtungen identifiziert, ist in ei-
nem zweiten Schritt zu eruieren, ob es sich hierbei auch um separate Leistungsver-
pflichtungen im Sinne des Standards handelt und ob diese somit auch separate Bilan-
zierungseinheiten darstellen. Dazu leitet sich aus dem Standard folgender Entschei-
dungsbaum ab:

Vertragliche Leistungsverpflichtung

Pl | |
_ 4
Abgrenzungsfihigkeit —>
Nein Zusammenfassung
* JA mit anderen vertraglichen
. Leistungsversprechen
Abgrenzbarkeit im Vertragskontext

Y A

Serie identischer Leistungsverpflichtungen
YA

Zusammenfassung zu einheitlicher
bilanzieller Leistungsverpflichtung

Separate Leistungsverpflichtung

Abb. 2: |dentifizierung separater Leistungsverpflichtungen
Quelle: IFRS 15
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Damit es sich um eine separate bilanzielle Leistungsverpflichtung handelt, muss
eine vertragliche Verpflichtung zunichst abgrenzbar (distinct) sein. Damit dies der
Fall ist, miissen folgende zwei Bedingungen kumulativ erftllt sein:

a. Der Kunde kann aus dem Gut oder der Dienstleistung entweder einzeln oder
zusammen mit anderen Ressourcen, die fiir ihn jederzeit verfiigbar sind, einen
Nutzen ziehen; und

b. die Zusage des Unternehmens, das Gut bzw die Dienstleistung auf den Kunden
zu tbertragen, kann gesondert von anderen Zusagen aus dem Vertrag identifi-
ziert werden.

Nach IFRS 15.28 kann ein Kunde dann einen Nutzen aus der Leistungsverpflich-
tung ziehen, wenn das Gut oder die Dienstleistung genutzt, verbraucht, fiir mehr als
den Schrottwert verduflert oder auf andere Weise, die einen wirtschaftlichen Nutzen er-
zeugt, gehalten werden kann, oder dieser Nutzen gemeinsam mit einer jederzeit verfig-
baren Ressource aus der Leistungsverpflichtung gezogen werden kann.

Kann dies bejaht werden, ist in einem weiteren Schritt zu priifen, ob auch eine
Abgrenzbarkeit im Vertragskontext gegeben ist. Dabei ist nach IFRS 15.29 Folgendes
zu beachten:

a. Das Unternehmen bietet nicht die wesentliche Dienstleistung an, das Gut oder
die Dienstleistung mit anderen vertraglich zugesagten Giitern oder Dienstlei-
stungen zu einem Paket aus Giitern und Dienstleistungen zu biindeln (bzw zu
integrieren), welches das vom Kunden vertraglich vereinbarte kombinierte Er-
gebnis darstellt. Anders ausgedriickt nutzt das Unternehmen das Gut oder die
Dienstleistung nicht zur Herstellung oder Lieferung des vom Kunden ge-
wiinschten Endergebnisses.

b. Das Gut oder die Dienstleistung modifiziert weder ein sonstiges vertraglich
zugesagtes Gut bzw eine sonstige vertraglich zugesagte Dienstleistung noch
passt es ein anderes vertraglich zugesagtes Gut bzw eine andere Dienstleistung
nach Kundenwiinschen an.

c. Das Gut oder die Dienstleistung ist weder in hohem Maf3e von sonstigen ver-
traglich zugesagten Giitern oder Dienstleistungen abhingig noch mit diesen
eng verbunden. So konnte zB der Umstand, dass ein Kunde sich dafiir ent-
scheiden koénnte, das Gut bzw die Dienstleistung nicht zu erwerben, ohne dass
dies die anderen vertraglich zugesagten Giiter oder Dienstleistungen wesent-
lich beeinflusst, darauf hindeuten, dass das Gut bzw die Dienstleistung weder
in hohem Mafle von den zugesagten Giitern oder Dienstleistungen abhingig
noch eng mit ihnen verbunden ist.

Es ist dabei jedoch zu beachten, dass pro Vertrag und Kunde eine Beurteilung vor-
genommen werden muss, ob ein Gut oder eine Dienstleistung einzeln abgrenzbar ist,
da sich die Biindel und andere individuelle Vereinbarungen auf die Beurteilung unter-
schiedlich auswirken kénnen.
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In einem letzten Schritt ist nun auch die Frage zu kldren, ob nicht eine Serie iden-
tischer Leistungsverpflichtungen vorliegen. Es wurde von den International Accounting
Standards Boards dazu klargestellt, dass Giiter oder Dienstleistungen dann Teil eine
Serie identischer Leistungsverpflichtungen sind, wenn diese Teil einer Reihe von im
Wesentlichen gleichen und auf die gleiche Art und Weise tibertragenen Giitern und
Dienstleistungen sind. Im Wesentlichen gleich sind Leistungsverpflichtungen in folgen-
den Féllen:

a. Jedes einzelne Gut bzw jede einzeln abgrenzbare Dienstleistung der Reihe, fiir
das (die) das Unternehmen die Zusage gibt, es (sie) zu tibertragen, stellt eine
Leistungsverpflichtung dar, die tiber einen bestimmten Zeitraum erfiillt wiir-
de, wenn es (sie) gesondert bilanziert wiirde.

b. Das Unternehmen wiirde seinen Fortschritt im Hinblick auf die Erfullung der
Leistungsverpflichtung fiir jedes einzeln abgrenzbare Gut bzw fiir jede einzeln
abgrenzbare Dienstleistung der Reihe nach der gleichen Methode zur Bestim-
mung des Leistungsfortschritts messen.

Liegt eine Serie identischer Leistungsverpflichtungen vor, ist diese Reihe an G-
tern oder Dienstleistungen als eine einzige bilanzielle Leistungsverpflichtung zu bilan-
zieren, wenn beide vorangegangenen Kriterien erfiillt sind. Liegt hingegen keine Serie
identischer Leistungsverpflichtungen vor, handelt es sich somit um Separate bilanzielle
Leistungsverpflichtungen.

Sind hingegen Giiter oder Dienstleistungen nicht einzeln abgrenzbar, miissen die-
se solange mit anderen zugesagten Leistungen zusammengefasst werden, bis sich ein
einzeln abgrenzbares Paket ergibt.

3.2.3.3 Schritt 3: Bestimmung des Transaktionspreises

Wurde nun im ersten Schritt ein Vertrag identifiziert, ist in einem dritten Schritt
der mit dem Vertrag verbundene Transaktionspreis zu ermitteln. Dies ist nach IFRS 15
der Betrag, auf welchen das Unternehmen aufgrund des geschlossenen Vertrags An-
spruch hat.

Aufgrund dieser Definition darf der ermittelte Transaktionspreis somit keine
Schitzung tiber etwaige zusitzliche Auftrige, die sich aufgrund des Vertrags ergeben
werden, enthalten. Weiters diirfen Betrige, die fiir Dritte vereinnahmt werden, ebenfalls
keine Berticksichtigung finden (zB Umsatzsteuer).

Hiufig ist der Transaktionspreis in der Praxis relativ einfach zu schitzen, insbe-
sondere wenn fiir die vertraglich vereinbarten Giiter oder Dienstleistungen eine fixe
Gegenleistung vereinbart wurde. In manchen Fillen kann dies hingegen ein komplexer
Vorgang sein. Dies vor allem auch dann, wenn folgende Punkte (welche in weiterer Fol-
ge erldutert werden) enthalten sind:

e variable Gegenleistungen
e Riickgaberechte
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Finanzierungskomponenten

nicht zahlungswirksame Gegenleistungen

an einen Kunden gezahlte oder zu zahlende Gegenleistungen
nicht riickerstattungsfihige Anfangszahlungen

3.2.3.3.1 Variable Gegenleistungen

Nach IFRS 15.50 hat ein Unternehmen im Fall einer variablen Gegenleistung den
Betrag, der vom Kunden zu beanspruchen ist, zu schitzen. Die zu beanspruchende
Gegenleistung kann zB aufgrund von Skonti, Rabatten, Riickerstattungen, Gutschriften,
Preisnachlissen, Anreizen, Leistungspriamien, Strafzuschligen etc variabel sein. Weiters
kann eine Gegenleistung auch aufgrund von Riickgaberechten (siehe Kap. 3.2.3.3.2)
oder aufgrund von bestimmten Leistungszielen variabel sein. Solch eine variable Gegen-
leistung kann sowohl explizit im Vertrag festgeschrieben sein, oder sich aufgrund von
Geschiftsgepflogenheiten oder anderen Fakten und Umstdnden, welche auf eine Varia-
bilitat hindeuten, implizit ergeben.

Beinhaltet nun ein Vertrag explizit oder implizit vereinbarte variable Gegenleis-
tung, ist nach IFRS 15.53 eine der beiden nachfolgenden Methoden zur bestmdglichen
Schitzung der zu erwartenden Gegenleistung anzuwenden:

1. Erwartungswertmethode: Der Erwartungswert ist die Summe der wahrschein-
lichkeitsgewichteten Betrdge aus einer Vielzahl moglicher Betrige fur die
Gegenleistung.

2. Wahrscheinlichster Betrag: Der wahrscheinlichste Betrag ist der einzige wahr-
scheinlichste Betrag aus einer Vielzahl méglicher Gegenleistungen (dh das ein-
zige wahrscheinlichste Ergebnis des Vertrags).

Die gewihlte Methode ist fiir den gesamten Vertrag einheitlich anzuwenden, wo-
bei jene zu wihlen ist, welche dem zu erwartenden Ergebnis am nichsten kommt.

Wurde nun die zu beanspruchende Gegenleistung bestmoglich ermittelt, ist in ei-
nem letzten Schritt auf die in IFRS 15.56ff festgeschrieben Begrenzung des Gesamtbe-
trags der zu erfassenden Umsatzerlgse Bedacht zu nehmen. Ziel dieser Vorschriften ist
es, eine iiberhohte Erfassung von Umsatzerlosen zu verhindern. Der Standard sieht
dazu Folgendes vor:

56. Ein Unternehmen hat einen Teil oder den gesamten Betrag der geschitzten va-
riablen Gegenleistung in den Transaktionspreis einzubeziehen, jedoch nur,
wenn es ,hochstwahrscheinlich® (highly probable) ist, dass keine wesentliche
Stornierung der kumulierten Umsatzerlgse vorgenommen wird, sobald die Un-
sicherheit in Verbindung mit der variablen Gegenleistung nicht mehr besteht.

57. Bei der Beurteilung, ob eine wesentliche Stornierung der erfassten kumulier-
ten Umsatzerldse vorzunehmen ist, sobald die Unsicherheit ... nicht mehr
besteht, hat ein Unternehmen sowohl die Wahrscheinlichkeit als auch das
Ausmafd der Umsatzstornierung in Betracht zu ziehen
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3 Gewinn- und Verlustrechnung

Somit konnen variable Gegenleistungen also nur dann im geschitzten Transak-

tionspreis berticksichtigt werden, wenn es hochstwahrscheinlich ist, dass zukiinftig kei-
ne wesentlichen Umsatzstornierungen vorgenommen werden miissen.

Beispiel:

Die X GmbH schliet mit der Strauf3 AG einen Vertrag zur Erbringung von Beférde-
rungsleistungen flr die Kunden der Straufs AG (Erlebnispark) ab. Dabei geht es um den
Transport von Géasten vom hauseigenen Hotel zum Erlebnispark und wieder zurlick.
Hierflr wurde eine fixe Jahrespauschale iHv € 700.000 vereinbart. Darlber hinaus
kann eine Leistungspramie fir Pinktlichkeit und Minimierung der Wartezeit von bis zu
€ 500.000 erreicht werden. Auf Basis der bisherigen Erfahrungen schatzt die X GmbH
die Wahrscheinlichkeit fur die unterschiedlichen Pramienniveaus wie folgt ein:

Pramienhohe Eintrittswahrscheinlichkeit
€0 25%
€ 150.000 30%
€ 350.000 35%
€ 500.000 10%
Loésung:

Da die X GmbH keinen wahrscheinlichsten Betrag ermitteln konnte, ist dem Sachver-
halt ein Erwartungswertansatz zugrunde zu legen. Somit schétzt die X GmbH die va-
riable Gegenleistung auf ((150.000*30%)+(350.000*35%)+(500.000*10%)=217.500)
€ 217.500

Beispiel Variante:

Hier sind nun im Unterschied zum Grundsachverhalt folgende Bonusstufen zu errei-
chen (€ 0; € 150.000; € 350.000; € 500.000). Die geschatzte Eintrittswahrscheinlich-
keit ist zum Grundsachverhalt unverandert und sieht wie folgt aus:

Pramienhdhe Eintrittswahrscheinlichkeit
€0 25%
€ 150.000 30%
€ 350.000 35%
€ 500.000 10%
Losung:

Fur die X GmbH ist weiterhin der Erwartungswertansatz die geeignetste Methode,
wonach dieser € 217.500 betragt (siehe oben). Da es lediglich vier Ergebnisauspra-
gungen gibt, hat die X GmbH somit flr die variable Gegenleistung einen Wert von
€ 150.000 anzusetzen.

3.2.3.3.2 Riickgaberechte

Riickgaberechte sind nicht als separate Leistungsverpflichtungen zu qualifizieren,

sondern in der Ermittlung des Transaktionspreises zu beriicksichtigen, da diese zu
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