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zur 12. Auflage

Hin und wieder auern einzelne Leute aufgebracht eine abwertende
Meinung Uber diesen Ratgeber. Manchmal sogar mit recht riiden For-
mulierungen. Kern der Aussagen: Da stehe doch tiberhaupt nichts Neu-
es drin. Das Buch sei vollig Uberflissig.

Oft gelingt es uns, mit diesen Leuten ins Gesprach zu kommen. Dann
stellt sich recht schnell heraus, dass sie selbst entweder Handler, Ver-
kaufer oder Insider der Mobelbranche sind, oder dass sie sich als Mo-
belkaufer bereits miihsam und mit viel Zeitaufwand in die Materie ein-
gearbeitet haben.

Fir diese Leute haben wir Clever Mébel kaufen jedoch nicht geschrie-
ben. Wir mochten vielmehr diejenigen Verbraucher ansprechen, die sich
fur die Verkaufsmaschen und die ausgelegten Preisfallen im Mébelhan-
del bisher wenig oder gar nicht interessiert haben und deshalb viel zu
vertrauensselig an ihren Mdbelkauf herangehen. Und das sind nach wie
vor mehr als 90% aller Mobelkaufer.

Far diese schreiben wir und viele schreiben uns. Ihre Fragen und Erfah-
rungen sind fur uns die Richtschnur, nach der wir diesen Ratgeber seit
dem Erscheinen der Erstauflage im August 2000 auf dem neuesten
Stand halten.

Die vorliegende 12. aktualisierte Auflage bietet Ihnen vor allem in den
Kapiteln Uber die Mébelqualitat, die Mobelpreise und den Preisvergleich
noch ausfiihrlichere Informationen als zuvor. Auch die neuesten Ver-
kaufstricks der Mobelhandler haben wir beleuchtet und zeigen auf, wie
man clever darauf reagiert.

Insgesamt profitieren Sie jetzt von 99 speziellen Tipps, die wir lhnen zu
diesen und weiteren Themen geben.
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Wir sind uns daher auch dieses Mal sicher, dass mit unseren Insider-
tipps und mit unserer Kaufstrategie - dem 5-Schritte-M6beldeal - wieder

viele Tausend Leser prachtige Einsparungen bei ihrem Moébelkauf erzie-
len werden.

Wir winschen lhnen viel Spald beim Lesen und mit dem beim cleveren
Médébelkauf ersparten Geld!

Herzlichst lhre
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Heinz G. Gunther Olaf Glnther
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